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 调研背景：

双焦运行到目前已经有三轮提涨，到七月底，焦炭现货累计涨幅在 200-250

元/吨，焦煤现货累计涨幅在 200-350元/吨。端午节附近开始的涨价持续时间略

超预期，主要是六月底、七月初的下游钢焦企业主动补库及下游铁水高位支持。

而后 6月安检偏紧及煤矿安全事故频发导致供给收缩。

本次调研来到本轮焦煤涨幅最高的山西进行调研，和部分洗煤厂、煤厂、

煤炭贸易企业进行现场沟通，了解库存情况、企业当前行情下的心态及后续产

量恢复情况。

 总结：

今年市场行情较差，洗煤厂及贸易商参与难度大，有部分企业亏损，但亏

损的程度较低。本轮焦煤涨价，中游企业也是谨慎参与，囤货情况相对较好。

后续对于焦煤产量恢复时点都认为在八月初就能完全恢复，实际的供给是不短

缺的。在钢焦企业维持低库存的背景下，产量恢复后，关注平控落地情况及铁

水产量能否持续维持在高位。后续双焦将震荡偏弱运行，策略上可以适当空配。
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一、调研对象：现货贸易商 A

1.1 与钢厂终端贸易的情况

1）目前趋势是钢厂长协占比在提高，煤炭开始线上竞拍之后，钢厂就开始加

大长协煤的采购。因为线上竞拍门槛是资金，竞拍者可以连着买几千吨的焦煤现

货，把价格抬上去，而钢企作为终端可能一点现货都竞拍不到。

2）钢厂为了保证供应稳定，不仅跟煤矿签订协议，还和一些贸易商签（比如

钢厂一个月采购缺口是 20万吨，上游贸易商供应的范围大概是 30万吨，超过实

际需求 150%的供应量）。

3）以前一个供应商 100万吨的货是点对点供应的模式，现在可能是十个供应

商，每个供应商 10万吨货。钢厂采取这种模式导致自己采购的范围变的更大，可

选贸易商的范围变大，那贸易商就都要给钢厂备货。最后可能造成的情况是中间

库存变多（比如钢厂给每家贸易商定一万的量，那做为贸易商备货没有一万吨也

有六千吨，因为让贸易商去现采有难度，交割期不会那么长）。

1.2 贸易商经营情况

1）中间贸易商生存环节不断被挤压，钢厂可以把库存压的很低，全部前置给

贸易商（而且钢厂有一部分长协煤作为支撑），钢厂知道贸易商有多少现货，市

场涨跌价的压力传导给贸易商。而且很多供应商不会进行盘面套保，在市场大幅

波动的时候采取的方式是扛着亏损。近两年传统贸易商如果不结合期现做贸易，

会退出一大批。

2）钢厂以前的利润相对丰厚，为了生产的稳定，选择的供应商可能就固定的

几家。现在钢厂不赚钱，首要目标是控成本。钢厂竞标制就导致贸易商报到钢厂

里的成交价不赚钱。
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1.3 山东地区焦煤现货情况

目前山东地区焦煤销售比较困难，两万吨现货都很难卖出去，下游的钢厂没

有需求。现在的格局是贸易商等着终端给订单，钢厂不给订单不采购。

二、调研对象：休介洗煤厂 B

2.1 洗煤厂 B 库存情况

洗煤厂 B的库存现在有一万吨左右，今年洗煤厂整体库存比往年低。洗煤厂

B屯煤的量不多，但是部分大矿还是有一些库存的，很大一部分是之前没有卖出

的高价焦煤。

2.2 洗煤厂 B 采购销售情况

1）洗煤厂 B主要采购焦煤（采购来源：介休采购大部分、其他主要有中阳、

谷焦、安泽等地），洗煤厂 B炼焦得到的顶装焦有 70 以上强度。焦煤主要送到

安泰钢厂，安泰今年给的量相对于往年稳定，洗煤厂 B供应的是单一煤，签订的

量相差不会太大，一个月大概几千吨误差。

2）目前采购都是赌在市场后续行情，提前备货，如果有合同再订货，就很难

盈利（比如煤价 1000元/吨，定合同再采购可能就涨到 1100元/吨，这时候边采购

边涨价，就把洗煤厂的成本上移），现在都是煤成本整体有 900元/吨就开始采煤，

赌市场能涨价或者保本，保本也能采购（维持客户正常的量）。

3）今年大部分时间都是赔钱在做，二月底三月初市场那一波现货价格下跌亏

损挺大，全年下来整体目标是不亏损。二月份的亏损导致现在参与市场比较谨慎。

安泰钢厂一个月在洗煤厂 B这里的用量在三万吨左右，三月初的时候采购了六万
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多吨煤，一直到五月份才处理完，一吨亏几百元。安泰钢厂签订的价格低，洗煤

厂 B定价主要是议价，比市场价低个 20-30元/吨，有时候一吨倒挂 100元/吨也做。

2.3 市场供给情况

目前洗煤厂 B出货较好，但因为煤矿限产拉不回货。煤厂 J由于工作面变动

从六月份开始产量特别低，后面会恢复，以前量大的时候一天七八千吨。前两年

保供的时候鼓励超产，现在基本没有煤矿超产。

2.4 市场价格情况

本轮涨价最快的是高硫煤，介休安逸瘦主焦（S2.78）在市场最差的时候买 900

元/吨多，现在卖 1600元/吨，洗煤厂 B采购的（S0.8）市场最差卖 1580-1600元/

吨，现在 1900元/吨。今年如果煤矿不出事故，其实现货价格能一直向下掉（黄

家沟的影响是最大的，后面肯定会恢复）；周边有洗煤厂亏损，但没有亏损到经

营不下去的。

三、调研对象：介休贸易商 C

3.1 贸易商 C 库存情况

贸易商 C焦煤库存现在有 7-8万吨，屯煤主要保证长协客户，不是纯套保。

周边屯煤的企业感觉不算多，仓库里有出货的也有往回拉的。

3.2 贸易商 C 供给情况

减产受影响的煤矿基本八月份产量就能恢复，主要原因是六月份的事故叠加

七月份好几个大矿全部产量不行赶在一起，安全生产更多影响的是心态。
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3.3 对后续市场看法

目前价格往外交没有企业收，市场很矛盾，前面两百涨价没什么问题，后面

就传导不下去了，传导到钢厂就开始抗拒，上游贸易商不送货，钢企就拿长协煤

先用。

四、调研对象：子长市贸易商 D

4.1 子长市煤种指标

子长市气煤指标（0.5硫，9以下灰，85以上黏结，挥发 41左右）回收率四

十几以上，有时候高有时候低。子长煤可以拿来配煤降硫。

4.2 贸易商 D 采购及销售情况

贸易商 D采购是直接从煤矿拉精煤，子长的气煤原煤没有用于保供的；贸易

商 D采购的煤主要发往山西。

4.3 煤矿定价机制

煤矿涨价主要看采购焦煤的企业多不多，订单过来的多就提涨的比较快，子

长市的煤炭价格上涨相对快、价格回落的慢。现货这波上涨主要靠山西煤涨价带

动。

4.4 贸易情况

现在煤矿都要打预付不赊销。煤炭质量好的煤矿拉货比较难，淡季还能买上，

行情好的时候不给量。



请务必阅读正文之后的免责声明部分 融通社会财富·创造多元价值
- 7 -

免责声明

联系方式

国联期货研究所无锡总部

地址：无锡市金融一街 8 号国联金融大厦 6 楼（214121）

电话：0510-82758631

传真：0510-82758630

国联期货研究所上海总部

地址：上海市浦东新区滨江大道 999 号高维大厦 9 楼（200135）

电话：021-60201600

传真：021-60201600

本报告中信息均来源于公开资料，我公司对这些信息的准确性和完整性不作任
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